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Stanowisko: Regionalny Menedzer Sprzedazy
Region todzki

Zakres obowigzkow:
— Nawigzywanie i utrzymywanie kontaktéw z Klientami na powierzonym terenie
— Rozwydj sieci sprzedazy we wszystkich kanatach, w tym pozyskiwanie inwestycji
— Odpowiedzialnos¢ za negocjacje warunkéw z Klientami i rozwéj dystrybucji
— Uczestniczenie w budowaniu programéw marketingowych oraz wdrazanie akcji
promocyjnych w sieci sprzedazy
— Opracowywanie raportow i analiz sprzedazy na zlecenie przetozonego
— Wspotpraca z innymi dziatami firmy w zakresie przygotowywania dziatan
sprzedazowych i marketingowych
Wymagania:
— Doswiadczenie w sprzedazy i wspétpracy z klientami (hurtownie, firmy wykonawcze,
— projektanci)
— Znajomos¢ rynku inwestycyjnego i dystrybucyjnego w regionie
— Min. wyksztatcenie $rednie
— Doswiadczenie w prowadzeniu negocjacji
— Umiejetnos¢ samodzielnej organizacji pracy
— Umiejetnos¢ prezentacji produktow firmy
— Realizacja zatozonych plandéw sprzedazowych
— Samodzielno$é, rzetelnosc i terminowos$é w realizacji zadan
— Dyspozycyjnosé
— Zdolnosci interpersonalne
— Prawo jazdy kategorii B
Oferujemy:
— Prace w stabilnej i dynamicznie rozwijajacej sie firmie
— Korzystne warunki wynagradzania
— Zatrudnienie w oparciu o umowe o prace
— Samochdd stuzbowy
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